15 postes a pourvoir
en alternance sur1an avec LCL

Formation Négociateur Commercial Banque Assurance,
niveau Bac+2, en1an
e Rythme alternance : 1 semaine de cours par mois / 3 sem entreprise -
Du mardi au samedi
* 1/4 du temps en présentiel Paris 11 et 3/4 du temps en distanciel
o Début : 05 février 2024
Le métier de Conseiller de Clientéle des Particuliers allie deux piliers indispensables de la relation
avec nos clients :
* Le pilier humain : le relationnel, le sens du service client, 'empathie, la confiance

* Le pilier financier : I'analyse et la gestion du risque, le développement commercial

Au quotidien, vos missions seront de :

* Accueillir les clients de 'agence

* Conseiller les clients et commercialiser les produits et services adaptés & chacun

* Assurer la gestion courante des comptes et le suivi de chaque dossier

* Développer et fidéliser un portefeuille de clients en appliquant les méthodes Know Your Costumer.
Les + du métier:

* Un parcours d'intégration et de formation

* Le contact direct de notre clientéle et de différents experts LCL

* La possibilité de développer ses connaissances en banque, en assurance et en financement,
connaissances indispensables pour conseiller vos client mais aussi pour vous.

* Réaliser son activité en autonomie et responsabilisation

* Un équilibre vie pro / vie perso qui vous permettront de réussir au mieux votre

formation : horaire fixes, proximité de votre domicile

* Des équipes dynamiques et accessibles pour vous faire monter en compétences

* Un recrutement CDI a l'issue, si I'expérience est réussie.

Prérequis : BAC a BAC+2
Maturité - Excellent relationnel - Motivation et engagement
Etre & 'aise avec nouvelles technologies
Recrutement : Tests de personnalités + entretiens de recrutement LCL

Pour postuler : jepostule-enalternanceeggeedu.fr




